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Este guia ndo vem sozinho. Junto com ele vocé recebeu o Checklist Express de
Andlise de Contrato (os 20 pontos que confiro antes de devolver ao cliente) e o pacote 5
Prompts Prontos para a Rotina (resumo executivo, e-mail dificil, preparacdo de

reuniao, pesquisa verificada e ata). Use os trés juntos.

Juan Morilhas - Analise de Contrato com IA



ANTES DE COMECAR

Uma carta rapida, de advogado para
advogado

Durante anos, sexta-feira pra mim significava a mesma cena: sair do
escritério com a mochila pesada de contrato pra "dar uma olhada no fim
de semana". Vocé conhece essa mochila — e conhece o domingo a

noite que ela rouba.

O problema nunca foi falta de competéncia. Era o operacional: ler 40 paginas
cacando a clausula que morde, resumir documentos longos, cruzar anexos que se
contradizem, redigir a primeira versao de uma minuta do zero. Horas e horas do
meu dia — e da minha vida — consumidas por um trabalho que nao exige o meu
julgamento, s6 o meu tempo. E tempo, no nosso oficio, € a Unica coisa que nao

volta.

H& mais de um ano eu virei essa chave. E quero ser claro sobre o que NAO fiz: eu
Nao terceirizei o meu raciocinio juridico, ndao passei a confiar cegamente numa
maquina, Nnao baixei a régua da entrega. O que eu fiz foi delegar o trabalho
mecanico para a inteligéncia artificial — a leitura bruta, a organizacao, o primeiro
rascunho — e ficar com aquilo que nenhuma ferramenta substitui: a analise, a
estratégia, a decisao e a responsabilidade. O resultado pratico? A mochila fica no

escritorio. E o trabalho que entrego ao cliente ficou mais profundo, ndo mais raso.

Este guia te entrega um fluxo completo — o de analise de contrato —
exatamente como eu faco, sem teoria e sem reserva. Vocé vai ver o prompt que
eu uso, um contrato real (anonimizado) sendo dissecado na sua frente, o que a IA
acertou, o que ela quase deixou passar, e 0 que eu nunca deixo a |A decidir. No

fim, vocé tera um método que pode aplicar amanha.

"Isso € 0 que eu faco — ndo o que eu li.”
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CAPITULO 1

Por que 90% dos advogados usam IA errado

Vocé provavelmente ja testou. Abriu o ChatGPT (ou o Claude), digitou "analise
este contrato”, colou o texto e esperou a magica acontecer. O que veio de volta foi
raso, genérico, com cara de resposta de manual — e, as vezes, perigosamente
errado. Ai vocé fechou a aba com aquela conclusao tranquilizadora: "IA no

juridico ainda nao da."

Eu pensei exatamente isso, no comeco. E estava errado. O problema nao estava

na ferramenta. Estava no método — ou melhor, na auséncia dele.

O erro do "estagiario magico"

A maioria dos advogados trata a IA como um estagiario genial que entende tudo
nas entrelinhas: joga uma demanda vaga em cima dele e espera um trabalho
impecavel de volta, sem instrucao, sem contexto, sem revisao. Com um estagiario
humano isso ja daria errado. Com a IA, da errado de um jeito mais traicoeiro —
porgue ela nunca diz "nao entendi". Ela sempre responde, com confianca,

mesmo quando deveria perguntar.

E que IA ndo é estagiario. E uma maquina de padrdes: ela devolve, com fluéncia,
a qualidade exata daquilo que recebe. Pedido vago entra, resposta vaga sai.
Contexto zero entra, resultado genérico sai. Sem supervisdo, o erro passa direto. E
fisico, nao é azar.

(
O risco real, e por que ele é seu: sem método, a IA inventa jurisprudéncia que
parece verdadeira, perde clausulas escondidas em anexos, confunde as partes de
um contrato e troca prazos. Se um desses erros chega ao cliente, a responsabilidade
— ética, profissional e juridica — € sua, ndo da ferramenta. "A IA errou" nao é defesa
em lugar nenhum.

A virada de chave é uma frase simples, que vai guiar o resto deste guia: a lA
executa, o advogado julga. No instante em que vocé assume o papel de
estrategista — e nao de digitador apressado —, a mesma ferramenta que te
decepcionou vira a coisa mais Util do seu escritorio. As proximas paginas

mostram, na pratica, como fazer essa virada.
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CAPITULO 2

3 sinais de que voceé esta usando IA errado

Antes de seguir para o método, um diagndstico rapido e honesto. Se vocé se
reconhecer em algum destes trés comportamentos, a boa noticia € que nao € a

IA que estd falhando — € o método, e método se conserta em minutos.

Vocé cola o documento e pede "analise" — sem dizer o que procura

1 A lA ndo tem como adivinhar se vocé quer um mapa de riscos, os prazos criticos,
um resumo executivo para o cliente ou uma comparacao com o padrao de
mercado. Sem direcao, ela escolhe o caminho mais seguro para ela: o genérico. E
genérico, para advogado, € inutil.

— Correcao: defina o papel, a tarefa e o formato exato da resposta. Vocé vai ver
como nhas préximas paginas.

Voceé usa o primeiro resultado e para por ai
2 O primeiro output quase nunca € o melhor — ele é o ponto de partida. Quem
aceita a primeira resposta como final esta deixando 80% do potencial da

ferramenta na mesa, e geralmente foi essa primeira resposta morna que fez a
pessoa concluir que "lA nao serve'.

— Corregao: trate como uma conversa. "Aprofunde a cldusula 9", "e o que esta
faltando neste contrato?", "reescreva em tom mais firme".

Vocé confia no que a IA diz sobre lei e jurisprudéncia

3 Este € o mais perigoso de todos. A |IA pode gerar citacdes de acérdaos, niUmeros
de processo e artigos de lei que simplesmente ndo existem — com uma
aparéncia perfeita de verdade. Levar isso a uma pega ou a um cliente sem
conferir € um risco profissional sério.

— Correc¢ao: toda referéncia legal ou jurisprudencial vai para conferéncia na fonte
oficial. Sem excecdo, sempre.
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CAPIiTULO 3

O modelo mental: os dois filtros

Se vocé guardar uma unica ideia deste guia, que seja esta. Todo trabalho que eu
delego para a IA passa por dois filtros — um na entrada, outro na saida. E esse
enguadramento, mais do que qualquer prompt magico, que separa um resultado

genérico de um parecer que eu assino embaixo com tranquilidade.

Filtro de entrada — o que eu coloco

Antes de pedir qualquer coisa, eu defino trés elementos: o papel que a IA
deve assumir (um advogado empresarialista sénior pensa diferente de um
assistente genérico), o contexto rico do caso (tipo de operacao, quem sao
as partes, qual € a relacao de forca, o que especificamente me preocupa) e
o formato exato do resultado que eu quero receber. Quanto mais preciso é
O que entra, mais Util € o que sai. Sem esse filtro, o resultado € genérico — e

a culpa nao é da maquina.

Filtro de saida — o que eu reviso

Nenhum resultado da IA vai para o cliente sem passar pela minha revisao
critica. A ferramenta acelera a leitura, organiza o raciocinio e monta o
rascunho; mas a validac¢ao juridica, o enquadramento no caso concreto € a
decisdo final s3o sempre meus. E aqui que o advogado entra de verdade.

Sem esse filtro, o resultado ndao é s6 genérico — € perigoso.

A regra, em uma linha: sem o filtro de entrada, é genérico; sem o filtro de
saida, é perigoso. Os dois juntos é o que funciona. Nas proximas paginas, vocé

vé os dois operando num caso real, do comego ao fim.
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CAPIiTULO 4 - O PASSO A PASSO

Um contrato real, do inicio ao fim

O cenario: um cliente — uma startup de tecnologia — recebeu da
contraparte um contrato de prestacao de servigos de 28 paginas e
tem 24 horas para responder se aceita, recusa ou propde ajustes. Pelo
meétodo tradicional, eu levaria de 2 a 3 horas s6 na primeira leitura critica,
antes mesmo de comecar a redigir os pontos de negociag¢ao. Veja como

eu faco hoje — etapa por etapa.

Etapa 1 — Anonimizacao (3 minutos, inegociavel)

Antes de colar uma unica linha na IA, eu removo tudo que possa identificar o
cliente. Isso nao é preciosismo: sigilo profissional € dever da advocacia, e a LGPD
se aplica integralmente ao que vocé insere numa ferramenta de IA. Pular esta

etapa € o erro mais grave — e mais comum — de quem esta comecando.

O gque eu substituo, sempre:

— Nomes de pessoas e empresas — ficticios padronizados ("Empresa Alfa", "Sr. Silva")
— CNPJ, CPF, RG e outros numeros de documento = removidos por completo

— Valores especificos = convertidos em faixas ("entre R$ 500 mil e R$ 1 milhdo")

— Enderecos, e-mails e dados de localizagao - removidos

— Qualquer detalhe Unico que, sozinho, entregue de quem se trata

A pergunta de seguranca que eu sempre faco antes de colar: "Se um
terceiro lesse exatamente este texto, conseguiria identificar o meu
cliente?" Se a resposta for sim — ou até mesmo "talvez" —, eu volto e
anonimizo mais. A analise juridica raramente depende do nome real; ela

depende da estrutura das clausulas, e essa eu preservo.
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CAPIiTULO 4 - O PASSO A PASSO
Etapa 2 — O prompt que eu uso (copie e adapte)

Com o texto anonimizado em maos, este € o prompt que eu uso. Repare que ele
aplica o filtro de entrada inteiro: papel definido, tarefa especifica dividida em
blocos, formato claro e — o detalhe que mais importa — uma restricao final

contra o erro mais perigoso da IA, que é preencher lacuna com invengao.

Vocé é um advogado empresarialista sénior, especialista em

contratos de tecnologia. Analise o contrato abaixo e produza:

RESUMO EXECUTIVO (3 a 5 linhas): tipo de contrato, partes

e objeto principal.

CLAUSULAS CRITICAS: liste cada clausula que envolva risco,

obrigacdo financeira, limitacdo de responsabilidade,
rescisdo ou penalidade.

PONTOS DE ATENCAO: cl&ausulas ambiguas, ausentes ou que
fogem do padrdo de mercado.

RECOMENDACOES: sugira alteracdes especificas, com a

justificativa de cada uma.

Tom: técnico e direto. Formato: tépicos numerados.
Restricdo: ndo invente clausulas nem jurisprudéncia. Se algo

nédo estiver no texto, diga "ndo consta".

Contrato:

[COLAR TEXTO ANONIMIZADO]

Por que cada parte importa:

— O papel ("advogado sénior de contratos de tech") calibra a profundidade e o
vocabulario da resposta.

— Os quatro blocos te entregam um documento navegavel, nao um texto corrido.

— Arestricao final corta o comportamento mais arriscado da IA — inventar para nao
deixar lacuna.



CAPITULO 4 - O PASSO A PASSO
Etapa 3 — O contrato (trecho anonimizado)

Para este guia, selecionei trés clausulas reais (anonimizadas) desse tipo de
contrato de tecnologia. Leia as trés como advogado, com calma. Antes de virar a

pagina, tente identificar: onde estao as minas? O que vocé renegociaria?

Clausula 7.2 — Rescisao. A CONTRATADA poderd rescindir o presente
contrato a qualgquer tempo, mediante notificacao com 15 (quinze) dias de
antecedéncia, sem qualquer 6nus. A CONTRATANTE que rescindir antes do
término da vigéncia arcara com multa equivalente a 100% (cem por cento)

das parcelas vincendas.

Clausula 9.1 — Limitacao de responsabilidade. A responsabilidade total da
CONTRATADA, por quaisquer perdas e danos, fica limitada ao valor de 1
(uma) mensalidade do servico, independentemente da natureza ou da

extensdao do dano causado.

Clausula 12.4 — Propriedade intelectual. Todo desenvolvimento,
customizacao e melhoria realizados durante a vigéncia permanecerao de
titularidade exclusiva da CONTRATADA, inclusive aqueles especificados,
solicitados e custeados pela CONTRATANTE.

Sao clausulas que parecem padrao num primeiro olhar — principalmente
naguela leitura cansada de sexta-feira a tarde, com mais cinco contratos na fila. E
€ exatamente ai que Mmora o risco: o0 perigo raramente esta em letras garrafais;
esta na redacao que soa normal e esconde um desequilibrio. Na préoxima pagina,

o que a IA enxergou nelas em segundos.
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CAPIiTULO 4 - O PASSO A PASSO

Etapa 4 — O que a IA devolveu (output real, comentado)

Segundos depois de colar o texto com o prompt da Etapa 2, veio a analise —

organizada, por bloco, exatamente no formato pedido. Reproduzo aqui os pontos

criticos que ela identificou, do jeito que apareceram:

(

Juan Morilhas - Analise de Contrato com IA

Clausula 7.2 — Assimetria de rescisdo. A contratada pode sair sem 6nus em 15
dias, enquanto a contratante paga 100% das parcelas vincendas se rescindir antes
do prazo. Desequilibrio relevante entre as partes. Recomendacao: estabelecer
simetria — mesma regra e mesmo aviso prévio para ambas — ou substituir por
multa proporcional ao tempo restante.

Clausula 9.1 — Limitacao desproporcional. Um teto de 1 mensalidade para
qualquer dano deixa a contratante exposta a prejuizos muito superiores ao que
poderia recuperar. Recomendacgao: elevar o teto (por exemplo, a 12 mensalidades) e
excluir expressamente do limite os casos de dolo, fraude e violacdo de dados.

Clausula 12.4 — PI das customizacdes. Desenvolvimentos solicitados e custeados
pela contratante ficariam com a contratada — o cliente pagaria por algo que nao
seria dele. Recomendacao: prever que customizagdes sob encomenda e pagas
sejam de titularidade da contratante, ou ao menos garantir-lhe licenca ampla,
perpétua e irrevogavel.

E o que ela viu de ausente: a |IA também sinalizou lacunas — nao ha clausula de
protecdo de dados/LGPD, ndo ha SLA com penalidade por indisponibilidade, e ndo
ha tratamento de change of control. Apontar o que falta num contrato é metade do
trabalho de um bom advogado — e a IA, bem orientada, faz isso muito bem.
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CAPIiTULO 4 - O PASSO A PASSO
Etapa 5 — Revisao critica (o filtro de saida)

Esta € a etapa que ninguém pode pular — e onde a IA, sozinha, te colocaria em
risco. O output da pagina anterior € um excelente rascunho de analise. N3o é
um parecer. A diferenca entre os dois € o advogado. Veja o que eu fagco antes de

confiar em qualquer linha:

— Confiro cada clausula apontada no contrato original. A |A é 6tima em achar o
gue esta escrito, mas pode perder clausulas interligadas em anexos — g,

ocasionalmente, "lé" algo que esta apenas implicito. Eu volto ao texto e confirmo
cada achado.

— Valido o enquadramento juridico no caso concreto. A recomendacdo faz sentido
para este setor, esta operacao, esta relagao de forca entre as partes? Elevar o teto
de responsabilidade é correto na teoria, mas e se o meu cliente é a parte mais
fraca e precisa fechar rapido? Isso é julgamento — ndo padrdo.

— Verifico tudo que soe a jurisprudéncia ou lei. Se a |IA citou um precedente, um
numero de processo ou um dispositivo legal, eu confirmo na fonte oficial antes de
usar. Sempre. Sem excecao.

— Acrescento o que a lA nao tem: o contexto da negociacao, o histérico do cliente,
a estratégia do negdcio. A maquina nao sabe que esse cliente fecha uma rodada
de investimento em trés meses — e que isso muda completamente o que vale a
pena brigar agora.

O resultado pratico: uma analise critica que me tomaria de 2 a 3 horas sai
estruturada em minutos. E o tempo que sobra nao vira ociosidade — vai
inteiro para onde o cliente realmente paga caro: o meu julgamento e a
minha estratégia.
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CAPITULO 5

A anatomia de um bom prompt juridico

Vocé viu o meu prompt de analise de contrato funcionando. Mas copiar um
prompt pronto resolve uma tarefa; aprender a construir os seus resolve todas. A
boa noticia € que todo bom prompt juridico segue uma estrutura previsivel, de
seis partes. Domine estas seis e vocé cria um prompt para qualquer demanda —

peticao, parecer, e-mail, due diligence.

e Papel — diga quem a IA deve ser. "Vocé é um advogado tributarista sénior com
15 anos de experiéncia." Isso calibra profundidade e vocabulario.

a Contexto — forneca todos os fatos relevantes, sempre anonimizados. Quanto
mais rico o contexto, mais Util a resposta.

Tarefa — seja especifico. "Analise" é vago; "liste os riscos tributarios em tdpicos,
classificados por gravidade" é claro e acionavel.

Formato — defina como quer receber: topicos, tabela, parecer formal, e-mail
pronto para enviar.

Restricdes — diga o que NAO fazer. "No invente jurisprudéncia. Nao use
juridiqués desnecessario. Se faltar informacao, pergunte.”

Tom — técnico, acessivel, formal ou consultivo. O mesmo conteddo muda de

valor conforme o tom.

Modelo em branco — copie e preencha:
"Vocé é um [especialidade]. Considerando [contexto anonimizado], faca [tarefa

especifica], no formato de [formato]. Nao [restricao]. Use um tom [tom]."

Salve os prompts que funcionarem numa pasta sua. Em poucas semanas, vocé tera uma
biblioteca prépria, afinada ao seu jeito de trabalhar — e ela vale mais do que qualquer

lista genérica de "100 prompts" da internet.
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CAPIiTULO 6

Os 7 erros que fazem a IA decepcionar
advogados

Depois de ensinar esse método a colegas, percebi que quase todo mundo

tropeca nos mesmos lugares. Os trés sinais do Capitulo 2 sao o diagndstico de

guem esta comecando; estes sete erros sao as armadilhas de quem ja usa — e

gue explicam por que tanta gente competente conclui que "IA nao funciona para

mim". Cada um tem correcao simples.

1

Colar dado de cliente sem anonimizar

O erro mais grave da lista — e o Unico que pode te custar mais do que tempo.
Sigilo profissional € dever seu (art. 34 do EOAB), e a LGPD se aplica
integralmente ao que vocé insere numa ferramenta. Prazo apertado nao é
justificativa: a anonimizacao leva trés minutos.

— Correcao: o checklist da Etapa 1 deste guia, sempre. Sem excecao de sexta-feira
a noite.

Aceitar a primeira resposta como final

A primeira resposta € o rascunho — o valor real aparece na segunda e na terceira
rodada. Quem para no primeiro output esta usando 20% da ferramenta e
julgando os 100%.

— Correc¢ao: duas perguntas de ouro, sempre: "o que estd faltando nesta analise?"
e "aprofunde o ponto X".

Pedir a andlise "no vacuo", sem o contexto do negécio

O mesmo contrato muda de leitura conforme o lado: quem é o seu cliente na
relacao, o que ele quer proteger, qual a pressa, qual a relacao de forca. Sem isso,
a |A otimiza para o genérico — tecnicamente correto e estrategicamente inutil.

— Correcao: trés linhas de contexto antes da tarefa. "Meu cliente é a contratante,
startup em captacao, precisa fechar em 30 dias sem assumir passivo oculto."
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Pedir aprovacao em vez de pedir ataque

A lA é complacente por natureza: pergunte "esta bom?" e ela encontra elogios. O
valor estd no movimento contrario — usa-la como adversaria do seu proéprio
trabalho antes que a contraparte o faca.

— Correcao: "Aja como o advogado da contraparte e ataque esta minuta: onde
vocé venceria?"

Confiar em citacao de lei ou jurisprudéncia sem conferir

A IA gera numeros de processo, acordaos e artigos com aparéncia impecavel —
inclusive os que ndo existem. E o erro com maior potencial de dano a sua
reputacao profissional.

— Correcao: toda referéncia vai a fonte oficial antes de qualquer peca. E inclua no
prompt: "se nao tiver certeza, diga que nao tem".

Delegar a tarefa gigante de uma vez

"Faca a due diligence da empresa" devolve superficialidade — a atencao da
ferramenta, como a de qualquer equipe, se dilui em tarefas enormes. E pior: um
bloco gigante é impossivel de revisar com critério.

— Correcao: divida em blocos revisaveis — societario, depois contratos, depois
trabalhista — e feche cada um antes do préximo.

Nao guardar o que funcionou

Sem biblioteca propria, cada demanda recomeca do zero, o resultado oscila e o
aprendizado evapora. O prompt calibrado para o SEU jeito de trabalhar é
patrimodnio do escritoério.

— Correcao: uma pasta simples ("Prompts do escritério"), um arquivo por fluxo,
com data e nota do que mudou. Duas semanas disso e vocé tem um ativo.

Repare que os sete erros tém o mesmo antidoto: método. Entrada rica

(contexto + anonimizagao), saida revisada (conferéncia + caso concreto),

aprendizado guardado (biblioteca). E exatamente o sistema que vocé viu

no Capitulo 4 — e é por isso que ele funciona quando o improviso falha.
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CAPIiTULO 7

O que eu nunca delego a IA

Tao importante quanto saber usar a ferramenta € saber onde ela para. A
confianca de um advogado em IA nao vem de delegar tudo — vem de saber, com
clareza, o que jamais sai das suas maos. Estes sdo os limites inegociaveis no meu

escritorio:

Q A decisao juridica final. A |A sugere, organiza e acelera; guem pondera, decide,
assume o risco e assina sou eu. A responsabilidade profissional €, por definicao,
intransferivel — e nenhuma ferramenta divide isso com vocé.

a Dados de cliente sem anonimizar. Nunca, em nenhuma hipdtese, por mais
apertado que esteja o prazo. Sigilo profissional e LGPD estdao sempre acima de
qgualguer ganho de produtividade.

e Jurisprudéncia e legislacao sem conferéncia na fonte. A |A pode gerar
citagdes que nao existem, com aparéncia impecavel. Toda referéncia legal passa
pela verificacao em base oficial antes de ir para uma peca ou para o cliente.

0 Aquilo que eu nao saberia avaliar. Se eu ndo tenho competéncia para revisar
criticamente um output, eu ndao delego aquela tarefa — porque eu nao teria
como saber se o resultado esta certo ou errado. Delegar sem capacidade de
revisar nao é eficiéncia; € apostar.

Essa disciplina é o que transforma a IA numa aliada segura, e ndo numa
armadilha de aparéncia sofisticada. No fundo, € a diferenca entre o advogado que
opera com tecnologia — com controle e critério — e 0 que apenas aposta nela e

torce para dar certo.
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CAPIiTULO 8

As perguntas que todo advogado me faz

Sempre que esse assunto aparece entre colegas, as mesmas duvidas surgem — e
sao boas duvidas, porque quase todas tocam em responsabilidade profissional.

Aqui estao as respostas diretas, sem marketing e sem panico.

"E seguro? E o sigilo profissional?"

E seguro se vocé controlar o que entra. A regra do meu escritério: dado que
identifica cliente ndo entra em ferramenta nenhuma sem anonimizagao —
nomes, documentos, valores exatos, enderecos (o checklist da Etapa 1). Ja dado
publico — lei, jurisprudéncia, doutrina, minutas genéricas — circula sem restri¢ao.
Complete a protecao nas configuracdes da propria ferramenta: desative o uso das
suas conversas para treinamento, quando a opc¢ao existir, e ative a autenticacao

em dois fatores.

"A OAB permite usar IA?"

Nao existe vedacao ao uso de IA como ferramenta interna de trabalho — assim
como nunca foi vedado usar buscador de jurisprudéncia ou editor de texto. O que
0 marco ético exige continua igual: a responsabilidade pelo que vocé entrega é
integralmente sua (a IA ndo assina nada), o sigilo do cliente é inviolavel (dai a
anonimizacao) e, se um dia vocé for divulgar servicos, a publicidade segue o
Provimento 205/2021 — que trata de como se anunciar, ndo de como trabalhar.
Usada com revisao humana e sigilo preservado, a IA é instrumento do exercicio

regular da profissao.
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"A IA vai substituir o advogado?"

Ela substitui tarefas, nao advogados: a leitura bruta, o primeiro rascunho, a
organizagcao. O que ela nao tem — julgamento sobre o caso concreto, estratégia,
responsabilidade profissional, a confianca que o cliente deposita em vocé — é
justamente o que o cliente paga. A troca real dos préoximos anos nao é "advogado

por IA"; & advogado que opera com |A no lugar do que ignora.

"Qual ferramenta eu uso?"

Os critérios que importam: qualidade de escrita juridica em portugués, janela de
contexto grande (para caber um contrato de 40 paginas inteiro) e politica de
privacidade clara. No meu escritério, o Claude ¢ a ferramenta principal do dia a
dia, e mantenho uma segunda para comparar resultados em analises sensiveis.
Mas o método deste guia funciona em qualgquer uma das grandes — comece

pela versao gratuita e suba quando o limite apertar.

"Quanto custa comecar?"

Nada, no inicio: as versdes gratuitas dao conta do aprendizado e dos primeiros
contratos. O plano profissional fica na casa de cem reais por més — menos do que
uma hora de estagiario — e se paga na primeira tarde de trabalho mecanico que

devolve.

"Devo contar ao cliente?"

Se o cliente perguntar, a resposta € sim — com a moldura correta: a IA faz o
trabalho mecanico; a analise, a estratégia e a responsabilidade sdo minhas, e
cada linha passa pela minha revisao. Dito assim, o uso de |A deixa de ser motivo
de desconfianca e vira o que de fato é: sinal de um escritdrio que entrega mais

rapido sem baixar a régua.

"Nao sou 'de tecnologia’ Vou conseguir?"

Se vocé escreve peticao, escreve prompt — € redacao com estrutura, a habilidade
gue voceé ja tem. As ferramentas funcionam integralmente em portugués, e o
plano de 30 dias adiante pede 15 minutos por dia. Tecnologia, aqui, € o menor dos

obstaculos.
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CAPIiTULO 9

Comece amanha

Teoria sem acao nao muda nada — e eu prometi um guia pratico. Entao aqui esta

o plano minimo para vocé sair do zero ainda esta semana, sem virar a noite e sem

precisar "aprender tecnologia". Sao quatro passos, € o primeiro contrato € o mais

dificil s6 porque é o primeiro.

Escolha um contrato real e anonimize. De preferéncia um simples, de baixo
risco, para o seu primeiro teste. Aplique o checklist de anonimizacao da Etapa 1
— leva poucos minutos.

Rode o prompt da Etapa 2. Cole o texto anonimizado, envie e veja a analise sair
estruturada em segundos. Compare com o tempo que vocé levaria na leitura
tradicional.

Refine o resultado. N3do pare no primeiro output. Peca para aprofundar a
clausula que mais te preocupa, ou pergunte "o que esta faltando neste
contrato?". Sinta a diferenca do segundo resultado para o primeiro.

Revise criticamente e salve o prompt. Confira os achados no original, ajuste o
gue for preciso, entregue — e guarde o prompt que funcionou na sua
biblioteca, para o préoximo contrato.

Em uma semana, isso deixa de ser curiosidade e vira ferramenta. Em um
més, vocé nao vai mais querer trabalhar sem. A curva de aprendizado é

curtissima — o0 que separa quem usa de quem Nao usa é simplesmente

comecar.

Juan Morilhas - Analise de Contrato com IA



CAPITULO 9 - A ROTINA

Seu plano de 30 dias

O "comece amanha" da pagina anterior te coloca em movimento. Este plano

transforma o movimento em habito — e o habito emm método instalado no

escritério. A regra € uma sé: 15 minutos por dia. Nenhum dia exige mais que isso.

Semana 1 — O fluxo de contrato (dias 1 a 7). Um documento real por dia, pelo
meétodo completo: anonimizar, rodar o prompt do Capitulo 4, refinar com as
duas perguntas de ouro, revisar criticamente. No fim da semana, o fluxo ja sai
no automatico.

Semana 2 — A rotina além do contrato (dias 8 a 14). Estenda para o dia a dia
com os 5 Prompts Prontos que acompanham este guia: resumo executivo, e-
mail dificil, preparagao de reuniao, pesquisa verificada e ata. Um por dia, no
trabalho real.

Semana 3 — A sua biblioteca (dias 15 a 21). Salve as versdes dos prompts que
funcionaram melhor PARA VOCE, adaptadas ao seu estilo e a sua area.
Introduza o "advogado do diabo" nas suas minutas. Ao final, vocé tem os seus 5
prompts proprios — seu primeiro ativo de |A.

Semana 4 — Medir e decidir (dias 22 a 30). Conte as horas que voltaram na
semana (seja honesto: some as tarefas que sairam em minutos). Defina sua
regra pessoal de anonimizacao por escrito. E escolha o proximo fluxo a instalar
— due diligence e pareceres sao os candidatos naturais.

Ao fim dos 30 dias, |A deixou de ser experimento e virou infraestrutura:
um meétodo rodando, uma biblioteca propria crescendo e horas semanais
de volta. O passo seguinte — aprofundar os fluxos — € escolha, nao

incerteza.
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CAPITULO 9 - A TRANSFORMACGAO

Como fica a sua semana depois disso

Imagine o seguinte cenario — e quero ser honesto: isto nao € uma
promessa de vendedor, € o meu dia a dia hoje, depois de mais de um

ano operando assim.

O contrato de 28 paginas que tomaria a sua tarde inteira vira uma analise
estruturada antes do café esfriar. A pesquisa que engolia a sua manha passa a ser
um ponto de partida sélido em minutos, que vocé refina com o seu
conhecimento. A primeira versao daquela minuta que vocé adiava comecar vira
um rascunho pronto para a sua revisao — e vocé gasta o seu talento melhorando,

nao digitando do zero.

A pergunta que importa é: o que vocé faz com as horas que voltam? Tem quem
atenda mais clientes sem precisar contratar. Tem quem use o tempo para
aprofundar a estratégia das operacdes grandes, aquelas que realmente movem o
ponteiro. E tem quem simplesmente feche o notebook na sexta-feira e deixe a
mochila no escritério — porque o trabalho coube no expediente. Qualquer uma

dessas escolhas € uma vitoria.

A diferenca nunca foi trabalhar mais rapido sé por trabalhar. E devolver
0 seu tempo para onde ele vale mais — para o julgamento, a estratégia e a
vida fora do escritério — e, a0 mesmo tempo, entregar ao cliente um

trabalho mais profundo, no prazo que antes parecia impossivel.

Esse € o advogado que o mercado vai procurar nos proximos anos. E, a
partir desta semana, ele pode ser vocé. Vocé acabou de ver um fluxo
completo — o de analise de contrato. No meu escritério, rodam outros

nove.
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CAPIiTULO 10 - ANEXO

Glossario sem tecniqueés

Os dez termos que vocé vai encontrar por ai, traduzidos para o essencial —

porque ninguém precisa de aula de engenharia para operar bem uma

ferramenta.

—_)

IA generativa — programa gue produz texto novo (analises, minutas, resumos) a
partir das instrucdes que recebe. E a categoria de ferramenta deste guia.

Modelo (ou LLM) — o "motor" por tras da ferramenta, treinado em enormes
volumes de texto. Claude, GPT e Gemini sao modelos.

Prompt — a sua instrucao. A qualidade do que sai € proporcional a qualidade do
gue VOCcé escreve aqui.

Contexto (janela de contexto) — o quanto a ferramenta consegue "ter em
mente" de uma vez. Janela grande = o contrato inteiro cabe na analise, sem cortar.

Token — a unidade em que a maquina conta texto (fragmentos de palavra). S6
importa porque os limites das ferramentas sao medidos nele.

Alucinagao — quando a IA inventa com confianga: o julgado que ndo existe, a
clausula que nao esta |a. O antidoto € o filtro de saida.

Anonimizagdao — remover ou substituir tudo que identifica o cliente antes de usar
a |A. No juridico, € a etapa inegociavel.

Papel (persona) — dizer a IA quem ela deve ser ("advogado empresarialista
sénior"). Calibra profundidade e vocabulario da resposta.

Iteracdo — refinar em rodadas: pedir para aprofundar, atacar, reescrever. E onde
mora a diferenca entre resposta morna e resultado utilizavel.

Biblioteca de prompts — sua colecdo de instrucdes testadas e adaptadas ao seu
jeito. O ativo que transforma uso esporadico em método de escritorio.
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O PROXIMO PASSO

Esse foi 1 dos 10 fluxos que eu uso

Vocé viu a analise de contrato por dentro — o prompt, o caso real,
O output e a revisao critica. No , eU te entrego o
sistema completo: os qgue uso No escritorio (due
diligence, pareceres, pesquisa de jurisprudéncia, cap table e

mais), os de cada um, o
pronto e um documentado do
comeco ao fim — do term sheet ao parecer entregue ao cliente.

Tudo pronto para vocé copiar, adaptar e aplicar amanha.
Acompanha e garantia incondicional de 7
dias — se nao valer cada centavo, vocé pede o reembolso e

pronto.

R$67

pagamento Unico - acesso imediato - garantia de 7 dias

Conhecer o Método Pratico —

juanmorilhas.com.br/metodo



Juan Morilhas

Advogado Empresarial - Tech & Startups - M&A - Sécio GPF Advogados &
GridX

Obrigado por chegar até aqui

Se este guia te economizou uma Unica tarde de trabalho mecanico, ele ja
cumpriu o papel. Mas a verdade € que ele é apenas a porta de entrada de um
jeito diferente de advogar — com a tecnologia operando ao seu lado, em siléncio,
enguanto o seu julgamento e a sua estratégia ficam no centro de tudo. Foi essa
virada que devolveu o meu tempo sem baixar a régua do que entrego, e é ela que

eu quero te ajudar a fazer.

Eu publico todos os dias sobre direito empresarial, startups, M&A e |A aplicada na
pratica — sempre a partir do que eu realmente faco, nao do que eu li. Se faz

sentido para vocé, vamos seguir conectados:

— Instagram: @juanmorilhasadv — conteudo diario
— LinkedIn: Juan Martins Morilhas — analises de mercado e M&A
— Site: juanmorilhas.com.br

— Contato profissional: juan@gpf.adv.br

Este material tem carater educativo e nao substitui o aconselhamento juridico para casos
concretos. Os exemplos de contrato apresentados sao ficticios e anonimizados, elaborados

exclusivamente para fins didaticos.
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